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SCHOPNOST VYTVORIT
PODNIKATELSKY PLAN

Schopnost posudit prostredie, rozpoznat
prileZitosti a hrozby, zhromaZdit zdroje

a vykonavat cinnosti veduce k uspechu
podnikania. Schopnost opisat a analyzovat firmu a
odhadnut jej buducnost. Zahfna aj schopnost
vykonavat financné odhady - kolko penazi bude
potrebnych na zaciatok alebo rozSirenie
podnikania.

Mas zaplatené dane, poznds svoje naklady, svojich zakaznikov,
VD konkurenciu, svoj produkt, partnerov, zdroje, distribucné
kanaly, prijmy, a pritom nie si Elon Musk, ale obycajny clovek.

Ako na to:

Opis subjekty potrebné pre podnikanie
Nemam prehl’ad o vietkom (dodavatelov alebo inych partnerov).
o com by som asi mal. Opis zdkladné €innosti, prostrednictvom ktorych
vyrabas vyrobky alebo poskytujes sluzby.

Opis, €o vSetko potrebujes na vykonavanie
klacovej Cinnosti (fyzické zdroje, intelektualne

Vytvorim model Business Canvas ALz, LT & T L 2 T

(podla A. Osterwaldera). Opis, aky problém zékaznika riesis a €o zakaznik
ziska kupou vyrobku alebo sluzby.

Opis, ako komunikujes so zakaznikmi a ako s
) - - . nimi budujes dlhodobé vztahy.
Pomenujem vSetky casti modelu -
partnerstva, Cinnosti, zdroje, Popis, akym spdsobom kontaktujes svojho
hodnotu, vztahy, distribu€né kanaly, zdkaznika a ako mu dodavas tovar alebo sluzby.
zakaznikov, naklady, vynosy.

Popis, ktori zakaznici kupuja produkty

najcastejSie a €o vSetko vieS o svojich

zakaznikoch.

SpiS hlavné naklady spojené s tvojou
podnikatelskou ¢innostou.

Popis, za o konkrétne zakaznici platia (za sluzbu,
prenajom, produkt, predplatné atd.).

Model si mo6zZes stiahnut vo
Worde na tomto odkaze.

Pozri sa, ako vyplnit <—— Zisti viac —

Business Canvas Model.
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(/!  SWOTANALYZA

SCHOPNOSTI OBMEDZENIA

e V om som dobra/dobry? e Akych uloh sa obavam?

e Co povaZuju ostatni za e Co odkladdam na neskor?
moje silné stranky? e Aké obmedzenia si vytvaram

e Vcom vynikam? sama/sam?

e Coviem inak ako ostatni? e Ako mdZem ovplyvnit svoje

e Co mdZem urobit, aby som vnutorné obmedzenie?
mohol/mohla byt e Co mdZem urobit preto, aby
lepSia/lepsi? som svoje zasadné

e Kto, alebo €o mi mdze obmedzenia
pomaoct v zlepSeni? odstranil/odstranila?

e Som teamovy hraé, mam
schopnost sa spdjat,
hladat prepojenia?

PRILEZITOSTI HROZBY
e Aké konkrétne prilezitosti » Co je moja najvicsia no€na
mam? mora pri otazke - dspech?

e Kde vSade vidim svoje Kto moze ohrozit madj ciel?
prilezitosti? Co sa so mnou deje, ked'sa

e Kcomu ich mézZzem vyuzit? citim byt ohrozena/ohrozeny?

e Ako by som mohol/mohla Co mi funguje, ked chcem
zlepSit svoje Sance na trhu? hrozbu, pochybnosti odvratit?

Je moZné obratit hrozbu v

prilezitost? Ak ano, ako to

moZem urobit?

Nezabudni, aby bola analyza u€inna, je potrebné sa zamysliet nad tym, ako vytaZit zo svojich silnych
stranok €o najviac, ako odstranit svoje obmedzenia, nedostatky, ako €o najlepSie vyuzit prileZitosti
a ako eliminovat hrozby.



