
Kampania crowdfundingowa partii
pasjonatów zainteresowanych historią
Nowohradu przy pozyskiwaniu środków na
publikację kompendium historii regionu.

Kampania wspierająca publikację
książki dla dzieci przedstawiającej
 rękodzieło ludowe.

Poznaj swoje potrzeby - na co i kiedy
chcesz zdobyć środki?

Odkryj swoje potrzeby.

Jak ćwiczyć:
Określ cel swoich wysiłków.
Jasno sprecyzuj, do czego potrzebujesz zasobów -
sposoby zdobywania finansowania różnią się w
zależności od celu.
a) Zrób listę przeszkód i problemów,
które uniemożliwiają ci realizację twojej wizji.
b) Zaznacz te, których pokonanie wymaga środków
finansowych. Np.: potrzebujesz wyremontować
pracownię - wyposażyć warsztat, zakupić niezbędne
stanowisko, narzędzia, zwiększyć sprzedaż,
wypromować efekty swojej twórczej pracy, lub coś
jeszcze innego?
c) Ustal priorytety – ponumeruj problemy według ich
ważności i skup się na największym (z reguły
najbardziej skomplikowanym i najbardziej
wymagającym finansowo).
Określ ramy czasowe – kiedy?
Jasno określ, w jakim terminie potrzebujesz pozyskać
środki finansowe oraz jak szybko musisz przejść przez
kolejne fazy projektu – stwórz harmonogram.
a) Ile czasu potrzebuję na przygotowanie?
b) Ile czasu potrzebuję na zebranie funduszy?
c) Ile czasu potrzebuję na realizację mojego zamiaru
po ich uzyskaniu?
d) Ile czasu potrzebuję na ich rozliczenie (w przypadku
dotacji)?

A

Każda organizacja non-profit i młoda osoba
zaczynająca działalność twórczo-kulturową,
potrzebuje środków finansowych na swoją
działalność, twórczość i spełnianie marzeń.
Sam pomysł i determinacja nie wystarczą, aby
zrealizować Twoją wizję lub plan twórczy.

UMIEJĘTNOŚĆ POZYSKANIA ŚRODKÓW 
FINANSOWYCH NA REALIZACJĘ 
SWOICH POMYSŁÓW

Sprawdź 
więcej



Wskazówki dotyczące kampanii
zbierania funduszy od 
fundraiserki Zuzany Suchovej

Największa słowacka platforma
crowdfundingowa.

Szukaj źródeł finansowania dla swojego projektu
- skąd wziąć na niego środki?

Szukaj źródeł finansowania.

Jak ćwiczyć:
Ustal metodę finansowania.
a) Zastanów się, czy fundusze będziesz zbierał
samemu czy w zespole. Pomyśl kto i jak mógłby ci
pomóc - stwórz zespół i rozdziel pracę między ludzi.

b) Zaplanuj budżet. Nie zapominaj o rezerwie na
niespodziewane okoliczności.

c) Zastanów się, jaka forma pozyskiwania środków jest
najlepsza dla twojego projektu - grant - dotacja -
crowdfunding - darowizna.

d) Skonsultuj swoje pomysły z ekspertami ds.
crowdfundingu, skontaktuj się z platformami
crowdfundingowymi.

e) Obserwuj obecne trendy i śledź podobne projekty.
Będą dla ciebie świetnym źródłem inspiracji. Czytaj też
blogi i relacji ludzi, którym udało się już przeprowadzić
takie kampanie.

Innym źródłem inspiracji może być książka "How to
Raise Money for a Good Cause" Zuzany Zatovič.

B

Metody finansowania projektów są różne,
od klasycznych, do rzadziej spotykanych.
Każdą z nich można wykorzystać do
wsparcia świetnych pomysłów.

UMIEJĘTNOŚĆ POZYSKANIA 
ŚRODKÓW FINANSOWYCH 
NA REALIZACJĘ SWOICH 
POMYSŁÓW

Sprawdź 
więcej



Słowacka platforma 
dla darczyńców.

Realizacja projektu, kampanii
– czy wszystko robię dobrze?

Stwórz plan i się go trzymaj.

Jak ćwiczyć:
a) Postępuj zgodnie z wyznaczonym planem.

b) Sporządź tabelę – zestawienie – w wierszach
wypisz poszczególne kroki i czynności, a w
kolumnach czas, w jakim masz je wykonać.
Regularnie monitoruj i aktualizuj tabelę.

c) Jeśli realizujesz projekt lub kampanię w
zespole, regularnie komunikujcie się z między
sobą i wspólnie rozwiązujcie problemy.

d) Jeśli napotkasz problemy w trakcie
prowadzenia kampanii (np. fundraising nie daje
wystarczających efektów) pomyśl o innych
możliwościach wsparcia projektu: lepszym
marketingu, promocji, wydłużeniu czasu trwania
zbiórki.

e) Monitoruj postępy kampanii, realizację celów,
wskaźniki finansowe i budżet.

C

Pozyskiwanie środków z wielu źródeł jest wydajną
metodą zbierania funduszy i wprowadzania w życie
pomysłów, które inaczej nie ujrzałyby światła
dziennego.

UMIEJĘTNOŚĆ POZYSKANIA 
ŚRODKÓW FINANSOWYCH NA
REALIZACJĘ SWOICH POMYSŁÓW

Sprawdź 
więcej

Niektóre globalne i czeskie 
platformy crowdfundingowe.



Niektóre globalne i czeskie 
platformy crowdfundingu.

UMIEJĘTNOŚĆ POZYSKANIA 
ŚRODKÓW FINANSOWYCH NA
REALIZACJĘ SWOICH POMYSŁÓW

Oceń swój projekt, kampanię – czy dokonałem właściwych
wyborów? Czy udało mi się zebrać wystarczająco, żeby
zrealizować swoje cele?

Wyciągnij wnioski 
z przebiegu swojego
projektu, kampanii.

Jak ćwiczyć:
a) Oceń swój projekt/kampanię.
Na jednej stronie kartki zapisz pozytywy:
co udało ci się osiągnąć, co poszło lepiej,
niż się spodziewałeś. Na drugiej stronie
napisz negatywy: co cię rozczarowało, z
czym miałeś problem.

b) Odpowiedz na pytania:
Co zrobiłem dobrze, a co źle? Czy
kampania/projekt spełnił moje
oczekiwania? Co zrobiłbym inaczej?

c) Nie zapomnij podziękować darczyńcom.
Pomyśl o formie nagrody - artysta może
wysłać współpracownikom unikalną
kartkę ozdobną, rzemieślnik jeden ze
swoich produktów, wyrazy podziękowania
itp.

D

Kluczem do sukcesu jest znajomość i umiejętne
wykorzystanie wielu źródeł finansowania. Zawiera się w
tym nawiązywanie kontaktu z Twoimi darczyńcami,
rozpoczęcie własnej kampanii, przygotowanie,
zarządzanie i ocena udanego projektu. Wymaga to
wiedzy oraz świadomości wyzwań pojawiających się na
każdym z etapów.

Niektóre globalne i czeskie 
platformy finansowania
społecznościowego.

Sprawdź 
więcej


