
Začni zisťovať, čo budeš musieť urobiť, aby sa
tvoj nápad stal skutočnosťou. Vytvor si
zoznam jednotlivých krokov. Čím viac budeš
vedieť o tom, čo chceš urobiť, tým reálnejšia
sa ti bude zdať tvoja predstava. Zaujímaj sa aj
o ľudí v danej oblasti, zistíš tak, odkiaľ
čerpajú informácie, či máš lepšie vedomosti
alebo skúsenosti, ak nie, tak čo musíš urobiť,
aby si ich mal.
Napíš si zoznam úloh, ktoré v ten deň urobíš
pre svoje podnikanie. Večer si ho opäť
prečítaj a skontroluj, čo sa ti podarilo urobiť.
Nenechaj si ujsť príležitosť – Ak neprijmeš
objednávku preto, lebo nie si stopercentne
pripravený, nemáš dokonalý produkt, je to
škoda – skús to. Z veľkej časti je to aj o šťastí,
takže keď sa ti šťastie prikloní do cesty,
nenechaj si ho ujsť. Keď sa ti naskytne
príležitosť niečo sa naučiť, získať novú
skúsenosť alebo kontakt, predať svoj prvý
produkt/službu, využi ju. Aj keď to spočiatku
nie je ľahké – všetko, čo robíš, ťa môže v
budúcnosti obohatiť.
Nájdi si mentora alebo trénera, s ktorým sa
môžeš porozprávať o svojich krokoch. Ak
niečo nevieš, môžeš sa ho opýtať.
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Dnes ráno sa zobudíš a začneš pracovať 
na svojom podnikateľskom pláne.

SCHOPNOSŤ PREVZIAŤ
INICIATÍVU
Buď odvážny. Buď vytrvalý pri dosahovaní
svojich cieľov. Keď niekto povie, že niečo
nejde, neuspokoj sa s tým a hľadaj
spôsoby, ako by to mohlo ísť inak. Uvedom
si, kedy nepotrebuješ čerpať energiu, a
kedy je naopak čas poriadne zabrať.

Zisti ako začať.

Ako na to:

Zisti viacPozri si video a zisti, prečo 
treba prevziať iniciatívu.

Inšpiruj sa ako vytvoriť
checklist pre podnikanie.

Pôjde to pomaly, ale treba
držať smer.

Nemusíš v tom byť sám.

Využi každú príležitosť.


