
Začni zjišťovat, co všechno budeš muset pro

převedení nápadu na skutečnost udělat.

Vytvoř si seznam jednotlivých kroků. Čím více

budeš o tom, čemu se chceš věnovat, vědět,

tím více se bude jevit tvůj nápad v reálnějších

barvách. Zajímej se také o lidi v daném oboru –
zjisti, z čeho čerpají informace a jestli máš

lepší znalosti nebo zkušenosti, pokud ne, tak

co musíš udělat, abys je měl.
Napiš si seznam úkolů, které v daný den

uděláš pro svoje podnikání. Večer si ho projdi,
co vše se ti podařilo.
Nenech si ujít příležitost – nevezmeš zakázku,

protože ještě nejsi stoprocentně připraven,

nemáš produkt perfektní – zkus to. Z velké

části je všechno o štěstí, a proto když už tě

štěstí potká, nenech si ho utéct. Jakmile

dostaneš příležitost se něčemu přiučit, získat

novou zkušenost či kontakt, prodat první

produkt/službu, využij ji. I kdyby to na první

pohled nebylo úplně snadné – všechno co

děláš, tě může do budoucna obohatit.
Najdi si mentora nebo kouče, se kterým si o

svých krocích můžeš povídat, a když něco

nevíš, tak se ho můžeš zeptat.
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Dneska ráno se probudíš a začneš pracovat 
na svém podnikatelském záměru.

SCHOPNOST PŘEVZÍT

INICIATIVU
Buď odvážný. Buď vytrvalý při dosahování

cílů. Když někdo řekne, že něco nejde,

rozhodně se s tím nespokoj a hledej cesty,

jak to může jít jinak. Vnímej, kdy není třeba
plýtvat energií a kdy je naopak ta
chvíle, kdy zabrat.

Jak začít?

Jak na to:

Zjisti vícePodívejte se na video o tom,

proč převzít inicitativu.

Inspirujte se jak vytvořit
checklist pro podnikání.

Jde to pomalu, jak držet
směr?

Jsem v tom sám?

Beru všechny příležitosti


